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Подробное описание партнерских статусов

«Silver» 

Условия:

1.  Квартальные закупки  –  не менее 50 шт. для партнёров из Москвы и Санкт-Петербурга, не менее 30 шт. для партнёров из других регионов РФ.  

2.  Обеспечение и соблюдение ценовой политики вендора  –  продажи не ниже МДЦ в оптовом канале, РРЦ в розничных каналах (собственных и своих клиентов). 

3.  Предоставление ежемесячных отчетов о продажах не позднее 5 числа месяца следующего за отчетным. 

 Преимущества:

-  Электронная информационная рассылка о последних новостях компании, мирового и российского рынка устройств для чтения электронных книг. 

-  Возможность получать POS-материалы 

-  Возможность участвовать в общенациональных промо-акциях PocketBook 

-  Сертификат официального партнера - «Silver» (выдается по факту достижения таргета).

«Gold»  

Условия:

1.  Квартальные закупки  – не менее 150 шт. для партнёров из Москвы и Санкт-Петербурга, не менее 100 шт. для партнёров из других регионов РФ. 

2.  Обеспечение и соблюдение ценовой политики вендора  –  продажи не ниже МДЦ в оптовом канале, РРЦ в розничных каналах (собственных и своих клиентов). 

3.  Предоставление ежемесячных отчетов о продажах не позднее 5 числа месяца следующего за отчетным.  

4.  Обеспечение представленности продукции PocketBook в розничных магазинах и на сайтах (своих и своих партнеров) в соответствии с требованиями поставщика. 
Преимущества:

1.  Ежеквартальный рибейт в размере 1,5% от МДЦ. Кроме того, при достижении индивидуального таргета, заранее согласованного с  PocketBook  и превышающего стандартные требования к статусам, может выплачиваться дополнительный рибейт до 2% от МДЦ. 

2.  Рибейты начисляются при достижении соответствующего порога не  позднее 15 числа месяца, следующего за отчетным (после обработки отчетов, полученных от партнеров и дистрибьюторов). Выплата рибейтов осуществляется через Официальных дистрибьюторов. Рибейты начисляются на совокупный объем, приобретенный у дистрибьюторов. 

3.  Информация о Партнере на сайте PocketBook в разделе «Где купить». 

4.  Электронная информационная  рассылка о последних новостях компании, мирового и российского рынка устройств для чтения электронных книг. 

5.  Возможность получать POS-материалы поставщика. 

6.  Сертификат официального партнера -  «Gold» (выдается по факту достижения таргета). 
«Platinum» 
 Условия:

1.  Квартальные закупки  

- от 600 штук для партнёров из Москвы и Санкт-Петербурга,  

- не менее 300 шт. для партнёров из других регионов РФ. 

2.  Обеспечение и соблюдение ценовой политики вендора  –  продажи не ниже МДЦ (в 

оптовом канале) и РРЦ (в розничных каналах собственных и своих клиентов). 

3.  Предоставление еженедельных отчетов о продажах. 

4.  Обеспечение представленности продукции PocketBook в розничных магазинах и на сайте в соответствии с требованиями поставщика. 

Преимущества:

1.  Ежеквартальный рибейт в размере 2,5% от МДЦ. Кроме того, при достижении индивидуального таргета, заранее согласованного с PocketBook и превышающего стандартные  требования к статусам, может выплачиваться дополнительный рибейт до 2,5% от МДЦ. 

2.  Рибейты начисляются при достижении соответствующего порога не позднее 15 числа месяца, следующего за отчетным (после обработки отчетов, полученных от партнеров и дистрибьюторов). Рибейты начисляются на совокупный объем, приобретенный у дистрибьюторов. Выплата рибейтов осуществляется через Официальных дистрибьюторов. 

3.   Маркетинговый фонд  –  2% от МДЦ, компенсация  - 100% при участии с партнером в промо-активности 50% на 50% (2% со  стороны вендора + 2% со стороны партнера = 4%).   

    Фонд формируется, исходя из плановых объемов закупок Партнера за квартал. Бюджет и активность партнера в рамках Маркетингового фонда должна быть предварительно согласована с Представительством  PocketBook не позднее, чем за месяц до начала реализации. Для подтверждения компенсации партнер должен предоставить не позднее чем через 1 месяц со дня окончания акции отчет о проведенной акции  c  подтверждающими документами: счета, фотографии, контакты победителей/участников.

  Партнер имеет возможность в рамках Маркетингового фонда производить (по согласованию с вендором) или получать рекламные, сувенирные и  POS-материалы поставщика. 

4. Информация о розничных магазинах на сайте PocketBook в разделе «Где купить». 

5. Электронная рассылка о последних новостях компании, мирового и российского рынка устройств для чтения электронных книг. 

6. Тренинги по продукции для продавцов по согласованному графику. 

7. Сертификат официального партнера «Platinum» (выдается по факту  достижения таргета). 

8. Участие в общенациональных промо-акциях. 

9. Участие в специальных промо-мероприятиях  и семинарах, проводимых PocketBook.
