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IdeaPad Партнерская программа Q3'2008

Действительна с 01.07.2008

Данная программа описывает условия сотрудничества, а также преимущества для партнеров Lenovo IdeaPad на территории Российской Федерации.  

Примечание: На федеральные сети бытовой техники и электроники условия данной программы не распространяются.
Добро пожаловать в мир Lenovo IdeaPad!
Данная программа создана для обеспечения вашего успешного и прибыльного бизнеса с компанией Lenovo. 
Совместный с партнерами рост, доверие и прибыльность – это стратегия и философия Lenovo.

Для обеспечения взаимовыгодного сотрудничества, мы ожидаем, что все наши партнеры будут придерживаться рекомендованной нами ценовой  политики, маркетинговой стратегии, и будут активно принимать участие в продвижении марки Lenovo. 
Добро пожаловать в мир Lenovo IdeaPad!

Команда Lenovo CBG.
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I. Основные правила для IdeaPad партнеров
1.  Закупки только в официальном/авторизованном канале
Все партнеры IdeaPad должны закупать продукцию только в авторизованном канале.
Дистрибьютор предоставляет еженедельный отчет о продажах – только на основании данной информации Lenovo начисляет бонусы в соответствии с условиями программы. Рибейты будут начисляться поквартально на основании отчетов дистрибьюторов.
2. Следование рекомендованным ценам
- Все дистрибьюторы будут обязаны продавать ноутбуки IdeaPad по ценам не менее рекомендованных, как определено в прайс-листе Lenovo.

- Все партнеры IdeaPad Partners должны продавать продукцию IdeaPad по ценам не ниже рекомендованных, как определено в прайс-листе Lenovo.
В случае невыполнения данных требований, Lenovo может в одностороннем порядке: снизить размер MDF, снизить размер выплачиваемых рибейтов, деавторизовать партнера без выплат бонусов/возмещения затрат на маркетинг за предыдущий период. 

II. IdeaPad – партнерские статусы
1. IdeaMate 
Данный статус присваивается розничному партнеру, купившему через официального дистрибьютора не менее 10 шт. ноутбуков Lenovo IdeaPad в квартал. 

Преимущества статуса:

· рибейт за каждый приобретенный ноутбук IdeaPad: $10;
· возможность получать демо-образцы со скидкой до 40%;

· возможность участия в программе стимулирования продавцов

· возможность получать маркетинговые материалы по IdeaPad;
Требования:
· квартальные закупки минимум 10 штук Lenovo IdeaPad;

· наличие как минимум одного розничного магазина

2. IdeaTalent

Данный статус присваивается розничному партнеру, купившему через официального дистрибьютора не менее 80 штук ноутбуков Lenovo IdeaPad в квартал, и отвечающему дополнительным требованиям по программе. 
Преимущества статуса:

· рибейт за каждый приобретенный ноутбук IdeaPad: $20;

· возможность получать демо-образцы со скидкой до 40%;

· возможность установки в магазинах демо-зон /мобильных стендов Lenovo;

· возможность участия в программе стимулирования продавцов;

· возможность получения маркетинговый фонд со стороны Lenovo в соответствии с определенными программами;

· возможность получать маркетинговые материалы по IdeaPad;

Требования:

· квартальные закупки от 80 штук Lenovo IdeaPad;

· наличие как минимум трех розничных магазинов.
· наличие на сайте партнера информации о продукции Lenovo IdeaPad
3. IdeaGenius

Данный статус присваивается розничному партнеру с развитой сетью розничных магазинов, купившему через официального дистрибьютора не менее 200 штук ноутбуков Lenovo IdeaPad в квартал, и отвечающему дополнительным требованиям по программе. 
Преимущества статуса:

· прямая поддержка от Lenovo;
· возможность получения скидки до 5% от RDP (рекомендованной дилерской цены)
· ежеквартальные рибейты: 1,5% – 4% (основываясь на цене RDP) в зависимости от выполнения плана;

· возможность получать демо-образцы со скидкой до 40%;

· возможность установки в магазинах демо-зон /мобильных стендов Lenovo;

· возможность участия в программе стимулирования продавцов;

· защита склада (в специальных случаях);

· маркетинговый фонд: 5% (основываясь на цене RDP), компенсация за совместный маркетинг до 70%;

· возможность получать маркетинговые материалы по IdeaPad;

Требования:

· квартальные закупки от 200 штук Lenovo IdeaPad;

· наличие как минимум 6 розничных магазинов;

· своевременное предоставление еженедельных отчетов по продажам;
· наличие на сайте партнера информации о продукции Lenovo IdeaPad.

4. IdeaWeb
Данный статус присваивается партнеру, ведущему продажи через интернет-магазины.  

Преимущества статуса:

· рибейт за каждый приобретенный ноутбук IdeaPad: $10;

· маркетинговая поддержка через специальные программы;

Требования:

· квартальные закупки минимум 10 штук  Lenovo IdeaPad
· наличие на сайте партнера информации о продукции Lenovo IdeaPad.
III. Сводная таблица требований и преимуществ для партнеров Lenovo IdeaPad 
	 
	IdeaMate
	IdeaTalent
	IdeaGenius
	IdeaWeb

	Требования
	
	
	
	 

	Предоставление еженедельных отчетов
	
	
	▲
	

	Количество розничных точек   
	>1
	>3
	>6
	

	Квартальные закупки по IdeaPad 
	>10 штук
	>80 штук
	>200 штук
	

	Наличие на сайте информации по IdeaPad
	
	▲
	▲
	▲

	Преимущества
	
	
	
	 

	Рибейты
	$10
	$20
	1,5% - 4%
	$10

	MDF
	
	По запросу
	5%
	По запросу

	Демо-образцы
	▲
	▲
	▲
	

	Стимулирование продавцов
	▲
	▲
	▲
	

	Защита склада
	
	
	▲
	

	Установка демо-зон / мобильных стендов
	
	▲
	▲
	


IV. Маркетинговая поддержка
· Обучающие материалы по продукции 
· Демонстрационные видео
· POS материалы 
· Совместные с Lenovo:
1) Семинары
2) Реклама
V. Описание маркетинговой поддержки в Q3 2008
1. Условия предоставления демо-образцов.

Демо-образцы предоставляются для партнеров, удовлетворяющих требованиям для статусов IdeaMate, IdeaTalent. Максимальное кол-во демо-образцов может составлять 3 штуки на магазин, при этом одна из трех моделей  должна быть Y710 или U110. Срок, в течение которого демо-образцы должны находиться на витрине, составляет 6 месяцев. Компенсация за каждый демо-образец составляет до 40%. В качестве подтверждения вашего участия в данной программе, необходимо прислать список магазинов (адреса, телефоны), в которых будут выставлены демо-образцы.
2. Программа стимулирования продавцов.

Партнеры со статусами IdeaMate, IdeaTalent, IdeaGenius имеют возможность принимать участие в программе стимулирования продавцов ноутбуков Lenovo IdeaPad. В качестве подтверждения вашего участия в данной программе, необходимо прислать письмо, оповещающее продавцов о данной программе, а также список магазинов (адреса, телефоны), продавцы которых участвуют в программе.
Премиальный фонд для продавцов по ноутбукам Lenovo IdeaPad:

IdeaPad Y510-5x (6x) & G series – $10 

IdeaPad Y510-1,  Y510-4 и новые модели – $15 

IdeaPad Y7xx, U series  – $25 

3. Программа совместного маркетинга.

Партнеры, удовлетворяющие требованиям статуса IdeaGenius, имеют возможность проводить совместные маркетинговые программы. Фонд MDF составляет 5% (основываясь на цене RDP), который покрывает до 70% общего бюджета совместной маркетинговой программы. 
VI. Общие положения по маркетингу

1. Все программы, которые проводятся партнером по IdeaPad, должны быть подтверждены Lenovo.
2. Любая программа, которая проводится партнером и подразумевает компенсацию со стороны Lenovo, должна быть предварительно утверждена с вендором минимум за месяц до начала действия.

3. Для получения компенсации, партнер должен предоставить подтверждающие документы: счета поставщиков, фотографии с  мероприятий, список и контактную информацию участников/победителей.
.
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