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АВТОРИЗАЦИЯ ПАРТНЕРОВ 

Confidential 3 

Компания DELL объявляет обновленную программу авторизации партнеров 
по продаже ноутбуков и десктопов DELL. Партнерская программа Dell 
направлена на поддержку партнеров, осуществляющих закупку и 
продвижение потребительской продукции Dell. Программа содержит 
несколько статусов партнеров, каждый из которых подразумевает 
определенный набор выгод, преимуществ и обязательств. Статус партнеров 
подтверждается уникальным сертификатом.  

Партнѐр, заинтересованный в участии в программе,  регистрируется на 

партнерском портале Dell http://www.dell.com/partnerdirect  

• Зарегистрированный партнер получает 

 идентификационный номер Dell Partner ID 

 доступ к обучающим и информационным маркетинговым ресурсам 

 сертификат установленного образца. 

 

 

 

 

В настоящий момент действуют четыре  партнерских статуса: 

- GOLD 

- SILVER 

- BRONZE 

- ОПТОВЫЙ  

 

Для получения статусов Gold, Silver, Оптовый необходимо обратиться к Вашему Менеджеру. 
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Статусы и уровни поддержки партнеров 
Статус Gold Partner Silver Bronze Оптовый Партнер Комментарии

Квартальная закупка 

ноутбуков DELL, шт.
>150 61-150 10-60 >1000

151-200шт. - $7 

201-250шт. - $8 

251-300шт. - $9

301-400шт. - $10 

401-500шт. - $11 

501>шт. - $12 

+ Vostro по 10$, XPS и AW  - 

по $15

Продуктовый микс 

(Inspiron/другие серии)
90/10 93/7 Любой 85/15

Выделение 

Маркетингового 

Бюджета

ДА (по согласованию с 

менеджером Dell)

По согласованию с 

менеджером на объем от 100 

штук в квартал 

НЕТ НЕТ

Выполнение 

квартального плана

При невыполнении плана на квартал 

рибейт не выплачивается

При невыполнении плана на квартал 

рибейт не выплачивается

При невыполнении плана на квартал 

рибейт не выплачивается

При невыполнении плана на квартал 

рибейт не выплачивается

Тренинги и обучение ДА ДА По запросу ДА
В рамках тренингового плана DELL на 

квартал по согласованию с KAM

Партнерский 

Сертификат
Gold Partner Silver Partner

Распечатка с Партнерского 

Портала
Оптовый Партнер

Персональный 

менеджер в DELL
ДА   

Колл центр поддержки 

партнеров

Колл центр поддержки 

партнеров
ДА

Размещение в разделе 

"Где купить" на dell.ru
ДА ДА НЕТ ДА

Рекламные материалы 

(POS)
ДА

Нет, могут быть распечатаны с 

партнеркого портала

Нет, могут быть распечатаны с 

партнеркого портала

Нет, могут быть распечатаны с 

партнеркого портала

Регистрация на 

партнерском портале
ДА ДА ДА ДА

Промо модели ДА НЕТ НЕТ НЕТ

Информационная 

рассылка DELL
ДА ДА ДА ДА

Выплаты ($ за 

коробку)  за 

квартальный объем 

закупки ноутбуков 

DELL 

61-150шт. Inspiron -  $6                          

Vostro - $10,

XPS и AW - $15

только за Vostro - $10,  

XPS и AW - $15

Inspiron - $8,

Vostro - $10,

XPS и AW - $15

1. За перевыполнение плана выплату 

получают только партнеры со статусом 

GOLD. Партнеры с другими статусами 

дополнительный бонус за 

перевыполнение не получают.                   

2. Закупки у Оптовых партнеров не идут 

в счет выполнения плана для партнеров 

со статусами Gold, Silver, Bronze.



Global Marketing 

 
 
 
ОСНОВНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ РИБЕЙТНОЙ ПРОГРАММЫ 

Confidential 5 

• В программе могут участвовать только авторизованные партнеры DELL  

• Программа работает на квартальной основе  

• Размер рибейта рассчитывается как $ за штуку: от $6 до $15 в зависимости от модели и статуса 

• В программе участвуют продукты линеек ALIENWARE, INSPIRON, VOSTRO, XPS 

• Программа работает на основе отчетов по продажам авторизованных                               
дистрибьюторов 

• Рибейт начисляется в случае указания дистрибьютором ID номера партнера и                      
достижения минимального согласованного объема закупки 

• Рибейт начисляется через дистрибьютора, у которого была совершена закупка 

• В конце квартала, партнер может утвердить (ACCEPT) или оспорить (DISPUTE) начисленную сумму 
рибейта на партнерском портале. Если партнер не подтвердит/не оспорит сумму рибейта на 
портале, то сумма рибейта будет переведена ему по умолчанию. 

Для получения рибейтов партнер должен: 

1. Сообщить дистрибьюторам свой ID НОМЕР, и убедиться что ID указывается дистрибьютором в 
отчетах 

2. В начале квартала подтвердить свое участие в программе – нажать кнопку ACCEPT напротив 
соответствующей программы 
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АВТОРИЗОВАННЫЕ ДИСТРИБЬЮТОРЫ 
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• ASBIS 

• DIHOUSE 

• LANCK 

• MARVEL 

• MICS 

• MERLION 

• OLDI 

• ACME (Калининградская область) 

 

ВАЖНО! 

1 квартал DELL – 06 февраля 2012 – 30 апреля 2012 
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КОММУНИКАЦИИ. NEWS CENTER  

Confidential 

• Ежеквартальная рассылка Partner 
Insight  на русском языке 

• База рассылки более 5000 e-mails 

(если вы не получаете письма с 
информацией, сообщите нам, мы добавим 
Ваш адрес к рассылке) 

• Продуктовые новинки и новости по 
программам 

• News center на партнерском портале 

• Локальные рассылки партнерам   

• Информционная поддержка колл 
центром Dell 
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БИБЛИОТЕКА РЕКЛАМНЫХ МАТЕРИАЛОВ. ФОТОБАНК. 

На партнерском портале Dell размещена обширная база рекламных макетов 
всех типов (от веб-баннеров до наружной рекламы) + фото банк по всем 
моделям ноутбуков 
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БИБЛИОТЕКА РЕКЛАМНЫХ МАТЕРИАЛОВ  

Для поиска и скачивания 

рекламного макета 

1. Выберите: Инструмент 

подготовки кампаний 

2. Укажите продукт  

(например, Inspiron N5010)/  

SEARCH 

3. Выбор типа рекламы – 

ONLINE/OFFLINE 

4.  Выбор макета 

1 

2 

3 
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ФОТОБАНК,  как раз, два, три...  

Для доступа к фотобанку 

1. Выберите База 
изображений/Image bank 

2. Затем -  ввод продукта 
(например, Inspiron N5010) 

3. И выбор фото для скачивания 
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КОНТАКТЫ МЕНЕДЖЕРОВ ПО РАБОТЕ С ПАРТНЕРАМИ В РЕГИОНАХ РФ 

Confidential 11 

 Кирилл Медведев - региональный представитель Dell в Северо-Западном ФО, Россия 

Kirill_Medvedev@dell.com          Тел: 8 (965) 090 4990 

 Егор Петров – региональный представитель в Приволжском ФО, Россия 

Yegor_Petrov@dell.com             Тел: 8 (962) 556 26 06 

 Алексей Санджиев – региональный представитель в Южном и Северокавказском ФО, Россия 

Aleksey_Sandjiev@dell.com        Тел: 8 (961) 414 77 11 

 Дмитрий Кузюрин – региональный представитель в Уральском, Сибирском, Дальневосточном ФО, 
Россия 

Dmitry_Kuzyurin@dell.com         Тел: 8 (962) 836 24 25 

 Сергей Фефелов  - менеджер по работе с федеральными розничными сетями и оптовыми 
партнерами в центральном ФО, Россия 

Sergey_Fefelov@dell.com            Тел: 8 (495) 213 00 31 

 Виктория Пустовая– менеджер по работе с партнерами, Россия и страны СНГ 

Victoria_Pustovaya@DELL.com Тел: 8 (964) 626 45 36 
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Thank You 


