"Что такое осень? Это Acer!"

В предверии "высокого" сезона, связанного с осенней активностью покупателей, мы хотим помочь нашим партнерам максимально повысить эффективность и прибыльность продаж настольных ПК.

Для этого, с 1 апреля по 31 мая 2008 года мы запускаем программу "Что такое осень? Это Acer!".

Программой могут воспользоваться партнеры Acer, обладающие статусами Acer Point Silver и Acer Point Gold.

Суть программы заключается в индивидуальном формировании партнером конфигураций промо-моделей для осенних распродаж.

Программа также определяет размеры дополнительного финансирования маркетинговых инициатив партнеров в рамках продаж сформированных промо-моделей.

Ограничения:

- Минимальное количество ПК по каждой промо-модели, заказанное партнерами для осенних промо-продаж составляет 100 штук домашних настольных ПК одной конфигурации

- Размеры возможных дополнительных маркетинговых начислений привязаны к минимальному количеству ПК по каждой промо-модели и прямо пропорциональны объему заказанных ПК.

Ключевые моменты программы:

- Acer рекомендует использовать в рамках осенних промо-продаж две промо-модели домашних настольных ПК: модель из нижнего ценового сегмента с розничной ценой в диапазоне 11990-14990 рублей и модель из среднего ценового сегмента с розничной ценой в диапазоне 17990-20990 рублей

- Партнер самостоятельно решает, какой состав конфигураций должны иметь необходимые ему промо-модели и информирует об этом Acer

- Партнер также самостоятельно решает, какой розничной ценой должна обладать каждая промо-модель и информирует о требуемой розничной стоимости Acer

- Партнер вправе обратиться в Acer за рекомендациями по составу конфигураци промо-моделей

Схема работы программы:

- Партнер отправляет в Acer запрос на специальные промо-модели с указанием необходимой конфигурации и ценового сегмента (или запрос на рекомендацию конфигурацию модели)

- Acer анализирует запрос партнера и предлагает ему запрошенные модели максимально приближенные по рекомендованной розничной стоимости к требуемым партнером розничным ценам

- В случае необходимости Acer корректирует состав конфигураций промо-моделей по согласованию с партнером

- Партнер информирует Acer и выбранного дистрибьютора Acer о своем заказе для осенних продаж

- Acer по итогам финального заказа партнера определяет размер маркетингового финансирования рекламных мероприятий партнера в рамках продаж заказанных промо-моделей

- Acer также может рекомендовать партнерам тот или иной состав рекламных кампаний, а партнеры в случае желания смогут воспользоваться "шаблонами" рекламных кампаний.

- Расчет размера маркетингового финансирования рекламных мероприятий партнера производится по следующей формуле:

1. При заказе 100 ПК промо-моделей домашних настольных ПК Acer партнер вправе рассчитывать на объем маркетингового финансирования мероприятий USD 3000.00 2. Каждые следующие 100 ПК промо-моделей позволяют партнеру увеличить объем маркетингового финансирования на USD 3000.00 
3. В состав дополнительного маркетингового финансирования осенних промо-акций партнера входят маркетинговые начисления в рамках программы "Чем больше - тем лучше"

- Партнер получает от дистрибьютора заказанные модели, запускает маркетинговые мероприятия на основе выделенных Acer средств и реализует ПК Acer в рамках программы.

Запрос партнера на предоставление специальных промо-моделей должен быть отправлен в Acer по электронной почте и содержать следующую информацию :

- Партнер подтверждает свое участие в программе "Что такое осень? Это Acer!"

- Партнер указывает свой партнерский статус и AcerID

- Состав промо конфигурации 1: процессор........, объем оперативной памяти........., жесткий диск............, графический адаптер............, Wi-Fi нужен/не нужен, операционная система......

- Требуемая розничная цена промо конфигурации один: ........... рублей

- Предполагаемое количество в заказе: ....... штук

- Состав промо конфигурации номер "n": процессор........, объем оперативной памяти........., жесткий диск............, графический адаптер............, Wi-Fi нужен/не нужен, операционная система......

- Требуемая розничная цена промо конфигурации "n" : ........... рублей

- Предполагаемое количество в заказе: ....... штук

Запрос должен быть отправлен в Acer Вячеславу Назарову (Viacheslav_Nazaroff@acer.ru) и Ивану Пудонину (Ivan_Pudonin@acer.ru)

Ответ Acer в рамках программы будет следующим:

- Предложение по модели/конфигурации по каждой из запрошенных моделей с указанием рекомендованных розничных цен и рекомендованных дилерских цен (с учетом 5% скидки от рекомендованных дилерских цен, которой обладают партнеры со статусами Acer Point Silver и Acer Point Gold)

- Предложение по объему маркетингового финансирования промо-акции партнера

- Предложение рекомендованных типов и шаблонов рекламных кампаний в рамках предложенного объема маркетингового финансирования

Все связанные с программой вопросы можно задавать Ивану Пудонину, менеджеру по развитию партнерской сети (Ivan_Pudonin@acer.ru, (495)980-54-44 доб. 230)

Полный текст программы можно найти на партнерском портале Acer Connect (http://connect.acer-euro.com) в разделе "акции".

С уважением, Acer
